Notre partenariat évolue: @
. découvrez la nouvelle offre Mailinblack
et vos avantages partenaire

i MAILINBLACK



* Nouveau positionnement

Notre histoire Notre mission

>=,< MAILINBLACK

Société frangaise, Mailinblack dédie ses compétences Démocratiser laccés a

la cybersécurité sur la
base de 4 piliers :

L'offre de cybersécurité compléte
pour couvrir le risque humain

humaines et ses ressources technologiques d la sécurité
des organisations.

Apres plus de 20 ans d’expertise, Mailinblack est positionné
comme un leader sur le marché de la cybersécurité.

%% 110 collaborateurs i 13 poles d’'expertises

96%

de nos clients
renouvellent
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» Dynamique du marché cyber et PME

Evolution des cybermenaces Prise de conscience qui s’intensifie Marché adressable en expansion

o INITIATIVES GOUVERNEMENTALES +
o

des cyberattaques concernent les Dispositif Cyber PME ouslar @b milliard d’euros
TPE/PME en France 12,5 millions d'€ 25 millions d'€ p N
; > 300 millions d’euros
. o pour des pour adoption
SOl G diagnostics et des de nouvelles pour la protection des messageries
plans d’actions technologies et
formations

400 millions d’euros

POURQUOI ?
pour la gestion des mots de passe

REACTIONS DES TPE/PME

- Dépendance accrue aux technologies

+ Codts en nette diminution pour les augmentation significative des 350 millions d’euros
T budgets alloués a la formation et & T pour la sensibilisation et formation &

attaquants I'équipement de solution cyber la cybersécurité
« Méthodes d'intrusions toujours plus - J
sophistiquées et diversifiées & IA +20% en1an

avec un white space de +60% sur ce marché

Investir dans des solutions de cybersécurité est devenu essentiel pour les TPE/PME et
représente également une opportunité stratégique pour vous



e Constat

Cybermenaces : I'impact du facteur humain

9 0 0/0 des cyberattaques sont dies

d une erreur humaine

Emails

©® Incitation au clic sur des liens malveillants
O Invitation au téléchargement de piéces jointes infectées

Mots de passe

© Exploitation de mots de passe faibles
O Utilisation d'identifiants et mots de passe compromis

Collaborateurs

© Capitalisation sur le manque de connaissances cyber
© Manipulation via les biais cognitifs

L’'Humain, premier vecteur
de vulnérabilités

Le paysage de la cybersécurité se
complexifie avec des
cybercriminels qui ajustent sans
cesse leurs tactiques pour piéger
les utilisateurs et ainsi pénétrer
les systemes informatiques.




« Pourquoi vous étes les mieux placés ?

VOTRE avantage NOTRE accompagnement
. Nous vous offrons 20 ans d'expertise en cybersécurité,
5 . Vous avez une relation de longue date ] L R . )
Repere de confiance des . . une solide notoriété aupres des entreprises frangaises
. et de confiance avec les entreprises k k .
TPE /| PME frangaises - , et des preuves fortes & avancer a vos clients : 22 000
rangaises.
5 clients, 96% de renouvellement
= - Vous jouez un réle clé en sensibilisant et Nous offrons des solutions de protection email,
Role crucial dans leur , . .
- . en formant vos clients avec des web, mots de passe et de formation continue et
protection informatique . PP . ) . S ,
solutions adaptées a leur besoin. prévention des menaces de maniere proactive.
. 2 2 e Vous étes polyvalent et avez une solide Nous vous fournissons des mises & jour
Expertise généraliste et .. , o P . s
. expérience des enjeux et menaces liés d réguliéres et des formations sur les derniéres
connaissance globale S . ,
la cybersécurité. menaces et solutions technologiques.

Mailinblack, avec son expertise reconnue en cybersécurité, renforce vos atouts et
solidifie votre position de partenaire de confiance auprés des TPE/PME

CQ Implémentation rapide pour vous clients ) CQ Connaissance pointue des besoins TPE/PME) CO Support dédié basé en France ) CQ Solutions adaptées et évolutives )




« Avantages et facilités
Partenaire Mailinblack

Protégez efficacement vos clients contre les cyberattaques !

Marché en traction Produits innovants Modéle économique Rentabilité et croissance Accompagnement
vertueux renforcé
Les cyberattaques Appuyez-vous sur nos (O Revenus récurrents>
augmentgnt de fagon techn?logles avanceées Co Clionts qutonomes) <° Soutien dans vos plans d’octions)
exponentielle. pour résoudre la CQ Marge commerciale qttroctive)
problématique cyber liée sans besoin de ressources marketing et commerciaux.

o au risque humain. techniques de votre part sur chague nouveau contrat et

eme o renouvellement
3 Valeur ajoutée: <° Contact commerciall dédié>

accessible par téléphone.

dans le classement 9/]0 (O Prestation de services)
des risques mondial . 0
q . ) Gestion centralisée
attaques abouties @ Expertise

impliquent une erreur (Q Accés au support technique)
Le besoin des humaine Co Offre pockagée}

organisations n'a jamais Votre portail partenaire vous par téléphone, email et chat (en
été aussifort et le marché (Q . renouve|ées> donneacces a: francais).

encore trés peu adressé. :
(O Vos comptes chents)

(Q Votre espace personnel)

%o
9 6 (Q Documents techniques )

de taux de renouvellement .
) ° Documents commericaux
constaté

et facturées tous les ans




. Nouveau positionnement et offre U Cyber 360°



e Positionnement

U-CYBER 360°
Une protection centrée sur l'utilisateur a la pointe de I'innovation

2 MAILINBLACK

Votre analyse du cyber-risque humain

E Cockpit Votre cockpit de pilotage du cyber-risque humain

Préparez-vous d relever tous les défis de la cybersécurité
en protégeant votre entreprise de maniere proactive

v CyberScore humain ¥ Conseils & remédiation ¥ Retour sur investissement

© Sikker Y CyberCoach & Cyber Academy N4 Protect

Gestionnaire de mots de passe Simulateur de cyberattaques Formation cybersécurité Protection des messageries

a Copilote Agent Cyber contextuel basé sur I'lA dédié a vos collaborateurs



e Positionnement

4 solutions complémentaires & indépendantes

© Sikker

Gestionnaire de mots
de passe professionnel

» Chiffrement robuste
(Argon2, HKDF, AES256, RSA)
« Partage simplifié
« Catégorisation mots de passe

4 Protect

Protection des messageries
professionnelles

* Anti-spam & Anti-virus
* |A propriétaire
« Gain de temps & productivité

ty Sikker
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Y CyberCoach i

Simulation de cyberattaques et
sensibilisation des utilisateurs

+ Audit complet
¢ Programme automatisé
» Apprentissage par l’'action

& Cyber Academy

Plateforme de formation ¢ la
cybersécurité

« Micro-learning
 Gamification
 Personnalisable




2. Présentation du nouveau modele de partenariat



 Programme VAR

Bénéficiez de trois niveaux de partenariats

Associés a des niveaux de remise sur prix publics et gives & gets exclusifs pour accompagner
votre montée en puissance tout au long de notre partenariat, et valoriser votre engagement

Bronze Partner
BY MAILINBLACK

Engagement initial

° Silver Partner
BY MAILINBLACK

Engagement durable

Q Gold Partner
BY MAILINBLACK

Croissance continue

Jusqu’a 20k d’ARR Entre 20k et 100k d’ARR Supérieur & 100k d’ARR

4 . . N 4 . N\
Nouveaux 20 0/ deremise surles Nouveaux 2 5 O/ deremise surles Nouveaux 3 00/ deremise surles
contrats O prix publics contrats * O prix publics constrats* O prix publics

. . . N
Renouvel -| 50/ de remise surles Renouvel 2 O O/ de remise surles Renouvel 2 5 O/ de remise surles
lement de O prix publics lement de O prix publics Lement de O prix publics
contrat contrat* contrat* <

*uniquement les deals générés parles revendeurs.
Si deal généré par Mailinblack : 10% de remise (NB/RW)




» Give & gets

Bronze Partner ° Silver Partner Q Gold Partner
BY MAILINBLACK BY MAILINBLACK BY MAILINBLACK

Acceés au Portail Partner o o o
Développement business
Prix d'achats préférentiels 20% sur prix publics 25% sur prix publics 30% sur prix publics
Ressource dédiée Mailinblack pour o o o
plan de lead generation
Personnalisation demande (x ] o o
d'authentification
Construction business plan [ o o
trimestriel dédié
Acces plateforme démonstration © o o
Acces Quotation © o ©
Visibilité & marketing
Badge de certification o o (]
Co-branding © © (.
Co-Webinars (x ] (x ] (.
Co-organisation events clients © © o
Kit de communication visuelle (PLV, o o o
goodies, print, ...)
Programme de reconnaissance o o o




» Give & gets

Ressources

Formation commerciale certifiante
Supports d'aide a la vente
Formation technique certifiante
Documentations techniques
Partner tool kit marketing
Newsletters & Webinars
Personnalisation des supports
Roadmaps

Accompagnement

Partner Account Manager dédié
Acceées NFR

Product specialist & IAV

Support technique (N1/N2)

Club Ambassadeur
Participation évenements
Acces Béta-tests

Bronze Partner
BY MAILINBLACK

00000000

10 NFR

© Silver Partner
BY MAILINBLACK

Min T personne

Min 1 personne

30 NFR

Q Gold Partner
BY MAILINBLACK

Min 2 personnes

Min 2 personnes

50 NFR




« Politique de certification Certification Technique (3h — 450€)

OFFERTE jusqu’au 31/12/24

Interfaces et paramétrage des solutions
« Prise en main fonctionnelle

Devenez certifiés MqilianGCk ! 0 « Configuration des produits : régles et d’administration

« Rapports et données

Nous vous proposons 2 certifications complémentaires : Processus de déploiements
technique & commerciale. « Formation & l'installation et au déploiement de chaque produit

Les outils de gestion

Appréhendez tous les rouages des solutions Mailinblack et des - Utilisation du Portail Mailinblack & prise en main des fonctionnalités clés
fonctionnalités avancées, afin de renforcer vos compétences et » Formation sur [utilisation de foutil de gestion des licences
« Présentation des API Mailinblack existantes

renforcer votre discours.
Les ressources techniques

+ Manuels installation & déploiement

P TR + Guide d'utilisation des solutions : manuels manager & utilisateur
Durée de validité : 2 ans \_ )

Certification Commerciale (2h — 350€)

OFFERTE jusqu’au 31/12/24

Introduction - Marché, Mailinblack, positionnement user

Formations vidéo sous format de capsules, + Historique et réalisations clés
tournées par Mailinblack disponibles sur le « Enjeux & tendances actuelles en matiére de cybersécurité
« Notre positionnement unique sur le marché actuel

Portail Partenaire « Protection utilisateur & 360°

Produits
« Caractéristiques et avantages clés de chaque produit

« Proposition de valeur par segment et secteur, témoignages clients équipés

Bronze Partner | Silver Partner Gold Partner
BY MAILINBLACK BY MAILINBLACK BY MAILINBLACK Les ressources commerciales
« Supports d'aide d la vente et battlecards clés
Libre Minimum 1 personne Minimum 2 personnes + Supports de lead génération

« Prise en main de la plateforme de démonstration clients

- J




3. Présentation du nouveau Portail Partenaire



* Portail partenaire

Découvrez votre nouveau
portail partenaire

i MAILINBLACK Revendeur1 RE

° ° ° P EPortoiiPortenoire i GOLD Etat du service LOTOLENTEY  Grossiste
Une gestion multi-clients pensé pour Bonjour Revendeur 1 —

@ Accueil
! 1 1 Vos clients les plus vulnerables s X . X f X
sSaaapter parrartement aux exigences Gt i s
2 Mesclients M“"""')'“Ck vous propose P'“S“"f"“’”"’“" de Le taux de vulnerabilité de Le taux de vulnerabilité de Le taux de vulnerabilité de 3
remédiation pour faciliter la gestion de vos a augmenté de 55% aaugmenté de 35% a augmenté de 159 /

clients et réduire leur vulnérabilité,

liées A votre activité et un

o0 Suivi

Actions emédiation - Actions de ren >
Voir tout =>
QCCO| I lpqgnel I Ient Su r I I Iesu re B3 Mes factures
™ Les 6 derniers mois L4 Données mises a jour le 29/02/2024 © Gérer les widgets
Utilisateurs portail
Vue par produit Evolution de vos chiffres
Ressources
¥ Installation & suivi clients Clients Licences
& Protect 3.957 1 999 3.957 1 999
A H H H CyberC h 9 | 99¢ i ™ 999
¥ Remeédiation clients i SRt ces 1957 i i
™ Cyber Academy 3957 1 999 1957 999

¥ Opportunités commerciales O siker 3957 Moo 1957 08

9 Intégration API

Cyberscore de mes clients ® En savoir plus
\f R es SOLI rC es & Gctuql ités [E] Ouvrir un ticket au support (Zshli:rgi'dﬂtiiros :&: g)!oalcc)“c":s‘ - ® ~
23% 19
. @ .cp
ESTan clinnte AT ... =

¥ Contrats & factures

v API



4. Présentation du nouveau modele de distribution



« Nouveau modeéle de distribution

Notre partenariat évolue

Les solutions Mailinblack vous seront désormais accessibles aupres
de distributeurs engagés a nos cotés

FIN JUIN - 10 JUILLET MI-JUILLET
Délai de signature des contrats Prise de contact par votre nouveau
(nécessaire pour toute nouvelle distributeur Mailinblack

commande Mailinblack)

T ——— e — e ————————————_—

FIN JUIN DEBUT JUILLET DEBUT SEPTEMBRE

Réception en ligne de Mise & disposition du nouveau Portail Facturation du renouvellement
votre contrat de Partenaire qui vous permettra de: du contrat de vos clients a date
partenariat Mailinblack « Commander des licences et des d'anniversaire via votre

pour signature produits supp|émentqires pour vos distributeur Mailinblack

clients actuels et vos nouveaux clients
« Anticiper les renouvellements de vos
clients




Une question ? =

Envoyez un email a partenaire@mailinblack.com

i MAILINBLACK


mailto:partenaire@mailinblack.com?subject=Evolution%20modèle%20de%20partenariat%20Mailinblack
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